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課題を把握
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解決提案

解決提案

顧客保護

コンプライアンス

収益（確保）

管理
リスク管理

地域経済活性化支援

「仕事づくり・仕事ふやし」のサポート

ビジョン

活動方針

重点施策

金融サービスを通じて、安心して企業活動、生活できる環境の実現

金融サービスを通じて、事企業においては安心して企業活動を続けることができる環境、個人

の生活においては安心して生活できる環境の実現をお手伝いする。

顧客接触の増加と経営効率の向上に努める

人材の育成と活用営業力の強化 経営管理の強化
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くれ街復活ビジョン
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コンサルタントの派遣

組織・人材づくり

金融円滑化

人材
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新規顧客

の創造

貸出先数増

来店客増
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営業態勢
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